
Human Centered Science

We’re hiring!

Wer sind wir? Wie bewerbe ich mich?

eCommerce Manager (B2B Marketplace) [w/m/d]

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen eCommerce Manager [w/m/d] in Vollzeit. Als Teil 

unseres Marketing & Digital Sales Teams bist du für den Ausbau unseres Plattform- und Marktplatzgeschäft 

verantwortlich. Du kannst Dich auf ein fachlich spannendes, sowie stark team-orientiertes und abwechs-

lungsreiches Arbeitsumfeld freuen.

PromoCell ist der führende europäische Hersteller 

von primären Zellen und Kulturmedien für die humane 

Zellkultur. Darüber hinaus sind wir als einer der attrak-

tivsten mittelständischen Arbeitgeber in Deutschland 

ausgezeichnet worden. Der Zeitpunkt war also nie 

günstiger, um Teil unseres Teams zu werden. Um mehr über 

uns zu erfahren, besuchen Sie bitte www.promocell.com

Um sich für die Stelle als eCommerce Manager (w/m/d) 

in Vollzeit zu bewerben, senden Sie bitte Ihre kompletten 

Bewerbungsunterlagen an Herr Sven Ebelshäuser unter 

career@promocell.com. Wir werden uns so schnell 

wie möglich bei Ihnen melden. Vielen Dank für Ihre 

Bewerbung!

Ihre Aufgaben

Ihr Profil

 ■ Verantwortung für den Auf- und Ausbau (Verwaltung, Pflege und Platzierung)  
neuer Online-Marketingplätze mit unseren Produkten als Hersteller

 ■ Planung von inhaltlichen, strategischen und technischen Updates sowie die 

Erschließung neuer Online-Marktplätze im (nord-)amerikanischen und europäis-

chen Raum

 ■ Interne und externe Koordination von (technischen) Anforderungen mit entsprech-

enden Fachabteilungen (EDI, Katalogdaten, branchenspezifischen Anforderungen) 
und Partner

 ■ Analyse und Optimierung von bestehenden Marktplätzen, sowie die Weiterent-

wicklung des Bereiches E-Commerce mit Fokus auf dem Marktplatzgeschäft als 

Teil unserer Expansionsstrategie

 ■ Abgeschlossenes Studium im Bereich E-Commerce, Wirtschaftsinformatik, 

Wirtschaftswissenschaften oder eine vergleichbare Qualifikation wie z.B. eine 
Ausbildung zum Kaufmann/-frau im E-Commerce 

 ■ Min. 3 Jahre Erfahrung im Marktplatzgeschäft (B2B)

 ■ Fundierte Kenntnisse über den Life-Sciences-Markt im US- und EU-Raum

 ■ Exzellente/Sehr gute Englisch- und Deutschkenntnisse in Wort und Schrift

 ■ Die Fähigkeit intern und extern mit Ansprechpartner aus verschiedenen Bereichen 

zu kommunizieren

Wir bieten  ■ Ein stark teamorientiertes und multikulturelles Arbeitsumfeld mit sehr aus-

geprägtem Zusammenhalt und gegenseitige Unterstützung.

 ■ Attraktive Vergütung

 ■ Weiterbildungsmöglichkeiten inklusive Zugang zu LinkedIn Learning

 ■ Betriebliche Altersversorgung

 ■ Flexible Arbeitsmöglichkeiten (hybrides Arbeiten oder 100% Remote)

PromoCell GmbH

Sickingenstr. 63/65  

69126 Heidelberg  

Germany

Phone:  +49 6221 – 649 34 0

info@promocell.com

www.promocell.com

© PromoCell GmbH


